Bei der SCAT Europe GmbH, einem Vorreiter im Bereich der Laborsicherheit, suchen wir eine talentierte und motivierte
FUhrungskraft die unser Vertriebsteam in DACH leiten und inspirieren kann. Wenn Sie eine Leidenschaft flr den Vertrieb

haben und bereit sind unser Team anzufthren, freuen wir uns darauf Sie kennenzulernen.

Werden Sie Teil eines Teams, das Innovation und Sicherheit an die erste Stelle setzt, und helfen Sie uns, unsere Mission

in die Realitdt umzusetzen!

Wen brauchen wir an Bord?

Wir suchen eine(n) dynamische(n) Vertriebsleiter/in mit
Leidenschaft und Engagement. Als Vertriebsleiter/in fur
die Region DACH sind Sie verantwortlich fir die strategi-
sche FUhrung und Entwicklung unseres Vertriebsteams.
lhre Mission umfasst:

Fiihrung des Vertriebsteams: Sie motivieren, coachen
und entwickeln ein Team von Aullendienstmitarbeitern,
um deren Leistung zu steigern und die Unternehmenszie-
le zu erreichen.

Strategieentwicklung: Sie entwickeln Vertriebsstrategien
und -ziele fiir Ihre Region und setzen diese in Zusammen-
arbeit mit dem Management um.

Beziehungsmanagement: Sie pflegen bestehende Kun-
denbeziehungen und bauen neue Partnerschaften auf,
um den Umsatz zu steigern und die Kundenzufriedenheit
zu verbessern.

Budgetverantwortung: Sie sind verantwortlich fir die
Einhaltung des Vertriebsbudgets und Gberwachen konti-
nuierlich die Umsatz- und Kostenentwicklung.

Was bringen Sie mit fiir diese Reise?

Unser idealer Kandidat bringt Fachwissen sowie Leiden-
schaft und ein grof3es Herz fir die Zusammenarbeit mit
Menschen mit. Die Schlisselqualifikationen, die Sie in un-

ser Team einbringen sollten, umfassen:

Erfahrung im Vertrieb: Sie verfliigen tber mehrjdhrige
Erfahrung im Vertrieb, idealerweise im Bereich der Labor-
technik oder einer ahnlichen Branche.

Fithrungserfahrung: Sie haben bereits Erfahrung in der
Flhrung eines Vertriebsteams und sind in der Lage, Mitar-
beiter zu motivieren und zu entwickeln. Wir geben auch
Vertrieblern aus der zweiten Reihe die Moglichkeit sich
weiter zu entwickeln.

Strategisches Denken: Sie haben ein ausgepragtes stra-
tegisches Denkvermdgen und koénnen komplexe Ge-
schaftsprobleme analysieren und I6sen.

Kommunikationsstarke: Sie besitzen ausgezeichnete
Kommunikations- und Prasentationsfahigkeiten sowie die
Fahigkeit, Beziehungen auf allen Ebenen aufzubauen und
zu pflegen.



Ergebnisorientierung: Sie sind zielorientiert und haben
ein starkes Streben nach Erfolg, gepaart mit der Fahigkeit,
unter Druck zu arbeiten und Ergebnisse zu liefern.

Reisebereitschaft: Sie sind bereit, regelmallig zu reisen,
um lhr Vertriebsteam zu unterstitzen und Kunden zu be-
suchen.

Was erwartet Sie an Bord?

Bei uns sind Sie Teil eines Teams, das Wert auf Wachstum,

Anerkennung und ein ausgewogenes Leben legt. Freuen
Sie sich auf:

Attraktives Gehaltspaket: Wir bieten ein wettbewerbs-
fahiges Gehaltspaket mit zusatzlichen Boni und Benefits.

Entwicklungsmdglichkeiten: Wir unterstlitzen Sie bei
lhrer beruflichen Entwicklung durch gezielte Schulungen
und WeiterbildungsmalZnahmen.

Dynamisches Arbeitsumfeld: Sie arbeiten in einem dyna-
mischen und innovativen Umfeld, das Ihnen die Maglich-
keit bietet, Ihre Fahigkeiten und Kenntnisse weiterzuent-
wickeln.

Teamorientierte Kultur: Wir legen Wert auf eine offene

und teamorientierte Unternehmenskultur, in der Zusam-
menarbeit und gegenseitige Unterstlitzung im Vorder-
grund stehen.

Wenn Sie sich in dieser Beschreibung wiederfinden, dann
sind Sie bei uns genau richtig. Starten Sie mit uns in eine
Zukunft, in der lhre berufliche Entfaltung und Zufrieden-
heit an erster Stelle stehen!

Wir freuen uns auf lhre aussagekraftige Bewerbung mit
Motivationsschreiben!

per e-Mail bewerbung@scat-europe.com
per Post SCAT Europe GmbH
zHd. Herrn Peter Rebehn
Waldecker Stral3e 7

64546 Morfelden-Walldorf

Telefon: 061 05/305586-0




